Besoin d'approbation - Résultat
Fournissez les détails concernant votre expérience lorsque vous avez suivi un processus d'achat différent. Quel article avez-vous acheté? *
Votre réponse



Quel a été le coût/l'investissement pour votre achat? * 
Votre réponse



Combien de temps s'est écoulé entre le moment que vous avez pris la décision de faire cet achat et le moment où vous avez fait l'achat? * 
Votre réponse



Combien de fournisseurs / boutiques offrant le produit ou service avez-vous considérés avant l'achat? *
Votre réponse



Combien de fois avez-vous visité le magasin avant de faire votre achat? *
Votre réponse



Comment travailler de façon consciente, pour améliorer vos habitudes d'achat personnelles, peut aider vos prochaines opportunités de vente? *
Votre réponse
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